POSLOVANJE TRGOVSKEGA PODJETJA

dostavljanje blaga.

Komercialno funkcijo sestavljajo tri poslovne funkcije: nabava, skladi$&enje in prodaja.
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< kupci
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Da bi bile temeljne naloge uspesno opravljene, je potrebno izvajati §tevilna delovna
opravila kot npr. prou€evati nabavni trg, izbirati najboljSe dobavitelje, izdelati plan
nabave in prodaje, sklepati kupoprodajne pogodbe, ugotavljati pravilno velikost zalog,
prevzemati blago v skladid€e in organizirati primerno hrambo, izdelati kalkulacijo
nabavne in prodajne cene, prouditi potrebe kupcev ter razmere na prodajnem trgu,
poskrbeti za obveséanje kupcev in e veliko drugega.’

Delitev dela v komercialni funkciji se izvede zaradi bolj$e organizacije. To pomeni, da
posamezen delavec opravlja le dolo¢ene delovne naloge v okviru komercialne
funkcije. Delitev dela se lahko izvede na ve¢ nacinov:

po vrstah opravil (nabava, skladi$¢enje, prodaja),

glede na gibanje blaga (dovoz blaga, raztovarjanje, prevoz blaga v skladiée,
uskladisCenje, hranjenje blaga, izdajanje blaga, natovarjanje, odprema blaga ipd.)
glede na dobavitelje in kupce,

po izdelkih,

glede na geografska obmogja,

po posameznih delovnih opravilih (prevzem blaga v prodajalni, polnjenje prodajnih
polic, neposredno prodajanje kupcem idr.).

* Vet o tem v poglavjih 4,5, 6




