Podjetje MOBI d.o.o. Kranj

 (predlog scenarija)

Začetek delovnega dne,  jutro v pisarni. Nasmejana tajnica, si potihem prepeva, ureja šopek ... Potem se usede za računalnik in preverja elektronsko pošto.

Tajnica odgovarja na elektronsko pošto na sodobnem računalniku. Kot vsak dan je tudi danes poslovno oblečena- lepo bluza in krilo. (sposobnost  uporabe IKT tehnologije, smisel za osebno urejenost)

Nenadoma se zasliši trkanje na vratih. Vstopi predstavnik logističnega podjetja…...

Gostujoči :  Dober dan. 

Tajnica:  Dober dan.

Špediter:  Dober dan. Sem  gospod Novak iz podjetja »Špedicija d.o.o.«  in sem prišel na dogovorjeni sestanek k direktorju g. Megliču. Zanima me, če je prost? 
Tajnica:  Samo trenutek.....................Direktor  vas pričakuje, kar izvolite naprej.  ( sposobnosti verbalnega komuniciranja, sprejem strank)
Direktorja se pozdravita in rokujeta. 

Direktor: Izvolite se usesti.  Vam smem za začetek ponuditi dobro kavico. 

Špediter:  Z veseljem.

Tajnica prinese dve kavici v lepem servisu na pladnju.   (skrbi za pogostitev gostov)

Direktorja se dogovarja in pogajata  za posel. Na mizi so katalogi. Gostujoči direktor vzame iz torbe računalnik, ga postavi na mizo, odpre in prižge.

Direktor: Imamo eno veliko prošnjo in sicer odločili smo se za nakup večje količine mobilnih aparatov in sicer bi potrebovali neko špeditersko podjetje, ki nam bi opravilo vse potrebno za dostavo teh mobilnih aparatov iz Japonske do našega podjetja.
Špediter: Ni problema. Naše podjetje posluje po celem svetu, prav tako imamo usposobljene zaposlene, bogate izkušnje, jamčimo za hitrost, zanesljivost in točnost. Razdalje premagujemo tako po morju, kot po zraku.

Direktor: Kakšne stroške pa bomo imeli?
Špediter: Sigurno bomo najcenejši in obljubim vam, da boste z našo storitvijo zelo zadovoljni. Naše podjetje vam bo organiziralo prevoz, uredilo ustrezne dokumente, plačalo carino, sklenilo zavarovalno pogodbo… 

Direktor: Kaj pa zaščita aparatov pred poškodbami?

Špediter: Se razume – to je naša skrb, saj sem vam obljubil, da boste z našo storitvijo zelo zadovoljni. 

Direktor: Zaenkrat ste me kar prepričali. Prosil bi vas samo, da nam vašo ponudbo pošljete po faksu in obvestili vas bomo o naši izbiri podjetja. 

Špediter: Velja. Hvala že v naprej in se priporočamo. Nasvidenje!
Direktor: Nasvidenje
Tajnica vstopi v direktorjevo pisarno.

Tajnica: Gospod direktor! Spomniti vas moram, da imate ob 9:00 sestanek z vodjem nabave v vaši pisarni.
Direktor: Hvala za obvestilo.
Tajnica: Prosim.

Tajnica zapusti direktorjevo pisarno.

Vodja nabave potrka na vrata direktorjeve pisarne in vstopi. 

Vodje nabave: Dober dan. Kako ste?
Tajnica: Zelo dobro. Hvala za vprašanje.

Vodja nabave: Me veseli. Ob 9:00 sem dogovorjen z direktorjem za sestanek.

Tajnica: Direktor vas že pričakuje. Prosim, če vstopite v njegovo pisarno.

Vodja nabave: Hvala. 

Vodja nabave potrka na direktorjeva vrata in vstopi.

Vodja nabave: Dober dan, gospod direktor.

Direktor: Dober dan. Prosim sedite. Dogovorite se morava glede podrobnosti o nabavi mobilnih aparatov iz Japonske. Kot mi je znano, ste kot dobavitelja izbrali podjetje Nippon iz Tokia, ker so najugodnejši dobavitelji mobilnih telefonov Sony Ericcson. Zanima me, kdaj načrtujete prevoz mobilnih telefonov iz Tokia. 
Vodja nabave: Načrtovali smo, da bi kontejnerje z mobilci naložili na ladjo v začetku septembra. Z dobaviteljem smo se dogovorili za dobavo 2.000 kosov Sony Ericsson xperia X10. Na podlagi podatkov Oddelka za raziskavo trga je po teh napravah veliko zanimanje med mladino.
Direktor: Te podatke sem potreboval, da podpišemo pogodbo s Špediter d.o.o., ki bodo za nas organizirali prevoz iz Tokia do Luke Koper. 

Vodja nabave: Vesel sem, da bo Špediter d.o.o. organizator prevoza, ker dobro delajo. Tudi moj 15 letni sin ne more prehvaliti tega aparata, zato ne dvomim v uspešno prodajo. Sedaj pa če mi dovolite, da odidem, kajti po telefonu moram poklicati naše komercialiste glede plačila teh mobilnih telefonov. 
Direktor: Velja.

Vodja nabave: Lepo pozdravljeni.

Direktor: Pozdravljeni.

Vodja nabave odide v svojo pisarno. Pred svojo pisarno sreča nabavnega referenta. 

Vodja nabave: Dober dan, Peter. Zanima me, če ste v ponedeljek po faksu poslali naročilo podjetju Nikkon za 2.000 mobilnih aparatov Sony Ericsson xperia X10.
Nabavni referent: Žal se je v ponedeljek pokvaril faks, zato smo naročilo poslali po e-pošti. Japonci so že potrdili naročilo po faksu.
Vodja nabave: Hvala Peter za informacijo.

Vodja nabave vstopi v svojo pisarno in pokliče komercialo.

Vodja nabave: Jure Kosmač pri aparatu. Andreja, mi lahko poveš, če ste že prejeli račun za 2.000 mobilnih telefonov Sony Ericsson xperia X10. 

Komercialistka: Jure samo minutka, da pogledam v fascikel. 

Vodja nabave: Velja.

Komercialistka odpre predalnik, odpre fascikel s prejeti računi in išče račun iz Japonske.. 

Komercialistka: Halo Jure. Žal ga še nismo prejeli.
Vodja nabave: Mi lahko pošlješ e-mail, ko bo prišel.

Komercialistka: Ja, bom.
Vodja nabave: Hvala. Adijo.

Komercialistka: Adijo.

Vodja nabave pokliče računovodstvo. 

Vodja nabave: Dober dan, Jure Kosmač pri telefonu. 

Računovodstvo: Tukaj pa Sonja, računovodkinja. Dober dan Jure. Kaj bo dobrega?

Vodja nabave: Zanima me, če smo naslednji teden sposobni plačati račun Japoncev v višini 600.000 EUR.

Računovodkinja: Jure ravno danes smo prejeli plačilo od Janusa za GPS naprave Oregon 450 tako, da ne bo problema.
Vodja nabave: Super. Lep pozdrav.

Računovodkinja: Lep pozdrav.

